附件5
服务案例模板
一、标题
标题应该概括具体工具、工具目的，可加副标题，让读者一目了然。
举例：衍生品助黄金零售企业破解经营困局
二、摘要
摘要需提供案例的基本信息，对工具信息、实施效果等进行简要介绍。其中，基本信息主要是用1—2句话说明产业客户面临的风险点、工具信息等。实施效果可采用统计数据、概括性语言等方式展示。
举例：2025年，黄金价格大幅波动，黄金加工企业面临库存占压资金及商品价值损失的风险，南华期货通过“阶梯式”风险管理方案，为企业提供流动资金支持的同时，帮助企业建立了头寸管理方案，稳定了生产经营，有效应对价格波动风险。
三、案例背景
介绍案例实施前的行业背景、企业简介、面临的风险点等。
举例：在今年黄金价格屡创新高的背景下，高涨的市场投资热情和低迷的金饰消费表现形成鲜明对比。世界黄金协会最新报告显示，2025年前三季度中国市场的金饰消费总需求为278吨，同比下降25%。
同时，三季报显示，多家黄金消费领域上市公司业绩增长，但“闭店潮”持续。第三季度周大福净闭店296家，六福集团减少了49家门店；今年前9个月，周大生净减少门店333家，其中加盟门店减少380家。
该企业面临的风险：在国际金价持续高位运行的背景下，上游金矿冶炼企业利润扩张，但下游消费需求受到抑制。在成本高企、消费低迷的情况下，金饰零售企业在库存管理、成本控制及盈利模式上面临较大的压力。
四、案例实施情况
案例的主体部分，介绍工具的具体信息、如何帮助产业客户解决面临的风险点，产业客户使用工具的细节。其中，工具的作用机制和实施过程可以配合流程图、思维导图、甘特图等图表进行说明。
举例：南华期货衍生品团队为该黄金珠宝零售商设计了“阶梯式”风险管理方案，主要由看跌期权保护策略和零成本区间锁定策略两部分组成。
一种是看跌期权保护策略，针对价格下行风险，推出美式看跌期权产品，行权价在791.4元/克，对应上期所AU2506合约4月17日的价格水平。该策略具有类保险属性，在金价跌破执行价时为经销商提供托底收益，同时保留价格上涨的收益权。
另一种是零成本区间锁定策略。基于对第一款买入看跌期权的成本优化，南华期货团队又设计了一款零成本的“两腿式”风险逆转看跌期权产品，即双障碍风险逆转组合（Zero-Cost Collar）。该策略结构有四大特征：下端保护、上端封顶、中间波动不做保护、可优化资金使用效率。
五、案例成效
介绍工具的实施效果。
举例：方案一优势在于资金占用率低、无追保风险，且损益结构清晰，缺点在于权利金费用较高。在参与过程中，需要注意期权的时间成本特征。以1个月期限为例，期权权利金成本约占行权价格的2.9%（23.08元/克），可作为极端行情下的对冲工具。
方案二在金价跌破741.5元/克时激活保底销售权，规避极端下跌风险；在金价上行突破839.4元/克时放弃超额收益，换取零权利金成本；当金价在741.5~839元/克区间波动时，该产品不产生相应的收支赔付，即经销商自担价格有限波动风险。这个策略结构通过期权权利金对抵，实现零初始成本，但需缴纳标的金额15%~20%的履约保证金。
六、案例总结
对案例创新点、案例实施过程中的经验和不足进行总结。
[bookmark: _GoBack]举例：在金价高企的背景下，黄金零售消费端企业普遍面临类似的“成本攀升、销售低迷”困局。贵金属行业需探索市场化的补偿机制，比如推动设立“贵金属价格波动险”专项扶持基金，通过龙头企业示范效应，构建“定价模式创新—风险工具适配—行业生态优化”的良性循环；建立行业指数保险机制，探索将场外衍生品纳入企业套期保值会计核算范畴，推动行业企业从“价格接受者”向“风险管理者”战略转型。
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